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Cap.1. Comert international

1.1. Politica comerciald — definire si functii
1.2. Instrumente de politica comerciald de natura tarifara
e Taxele vamale — definire, clasificare
e Comparatie intre taxa vamala ad-valorem si cea specifica
e Protectia nominala si protectia efectiva
e Analiza efectelor taxei vamale de import
e Teritoriul vamal si zonele libere
1.3. Instrumente de politica comerciald de natura netarifara
e Barierele netarifare — definire, particularitati
Clasificarea barierelor netarifare
Analiza efectelor contingentului de import
e Comparatie intre contingent si taxa vamala
1.4. Politica comerciala promotionala si de stimulare a exporturilor
e Masuri promotionale pentru export
e Masuri de stimulare a exporturilor

Cap. 2. Marketing international

2.1. Politica produsului in marketingul international
2.1.1.Analiza componentelor produsului international
2.1.2.Alternative de produs si adaptarea produselor
2.1.3.Mixul produs - comunicare
2.2. Sistemele internationale de distributie a produselor
2.2.1.Structura canalelor internationale de distributie
2.2.2.Factori care influenteaza alegerea canalelor de distributie
2.2.3.Selectarea tipului verigilor canalului de distributie.Localizarea, motivarea si terminarea
relatiilor cu intermediarii.
2.3.Politica promotionala si de reclama in marketingul international
2.3.1.Publicitatea globala
2.3.2.Promovarea vanzarilor si vanzarea personala.
2.3.3.Relatiile publice
2.4.Politica de pret pe pietele internationale
2.4.1.Stabilirea pretului Tn marketingul international.Factori de influenta si metode de
stabilire a preturilor.
2.4.2.Strategii de pret utilizate de firme la nivel international.
2.4.3.Importurile paralele. Cauze, efecte, solutii.
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Cap.3. Plati si finantari internationale

3.1. Instrumente de plata si credit
3.1.1.Cambia
3.1.2.Biletul de ordin
3.1.3. Cecul

3.2. Garantarea platii in tranzactiile internationale
3.2.1. Garantii reale
3.2.2. Garantii personale

3.3. Tehnici speciale de finantare
3.3.1. Factoringul
3.3.2. Forfetarea
3.3.3. Leasingul
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